| Actividad N22 LA ACTIVIDAD ECONOMICA Y LOS AGENTES ECONOMICOS

1) sQué son las actividades econdmicas?

2) sCudles son los 3 agentes econdmicos y qué funcion fiene cada uno de ellos?

3) Explica cémo se relacionan los agentes econdmicos entre si.

4) Explica la siguiente frase “En la produccion los intereses de los agentes econdmicos suelen ser

convergentes, en cambio en la distribucion suelen ser contrapuestos”.

5) sPor qué son incorrectas las frases siguientese:
“Son actividades econdmicas Unicamente las que se realizan a cambio de la obtencidén de dinero: por
ejemplo, el frabajo asalariado, o la venta de un producto.”
“Para que se considere que existe una empresa, debe haber un establecimiento que cuente con un
edificio, maquinarias y obreros, dedicado a la fabricacién y venta de objetos.”
“El objetivo del Estado es cobrar impuestos para llenar los bolsillos de los que gobiernan.”

La actividad econémica y los agentes econdmicos

Concepto de actividad econémica y agentes econdmicos

Liamamos actividad econdmica a la que estd orientada a la satisfaccidn de necesidades mediante la
utilizacion de recursos limitados. Se tfrata de una definicién muy amplia, que incluye las actividades de
produccién, de distribucidn del ingreso vy de consumo de bienes y servicios. Asi, son actividades
econdémicas, por ejemplo:

Fabricar y vender pan;

Trabajar en una fdbrica u oficing;
Determinar el sueldo de un empleado;
Cultivar rabanitos en el fondo de la casa;
Ordenar el dormitorio propio.

En cambio, no son actividades econdmicas respirar, querer a ofra persona o tener hipo. En ninguno de
estos casos la actividad implica la utilizacion de recursos limitados para satisfacer necesidades.

Las actividades econdmicas son llevadas a cabo por los agentes econdmicos, que son las empresas, las
familias, el Estado y ofras organizaciones.

Empresas: productores

Las empresas son las unidades que se encargan de producir, fundamentalmente con fines de
intercambio. Por ejemplo, en Argentina, el servicio telefénico por cable estd a cargo principalmente de
dos grandes empresas, que prestan ese servicio en millones de hogares. También son empresas la
panaderia que fabrica y vende el pan, y un plomero que realiza trabajos a domicilio; en este caso, si no
tiene ayudantes, se trata de una empresa unipersonal.

También es una empresa una fdbrica de clavos, pero no cada uno de sus trabajadores. Ellos le venden a
la empresa su trabagjo, y es la empresa la que organiza los insumos que utiliza (tfrabajo, maquinarias,
metal, energia, etc.) para fabricar y vender el producto.

Economias domésticas: consumidores

Las economias domésticas (familias) también son organizaciones formadas por asociaciones de individuos
aungue también pueden ser unipersonales, pero su actividad econdmica fundamental no es la
produccidén para el intercambio, sino el consumo. En economia hablamos indistintamente de economias
domeésticas, familias u hogares, para referirnos a estas unidades de consumo.

Sector publico



El sector publico estd compuesto por las organizaciones cuya propiedad es del Estado, o sea, del conjunto
de la comunidad. En Argentina tenemos un sector publico nacional (pertenece al conjunto de los
ciudadanos argentinos), provincial (en cada provincia) y municipal (en cada municipio).

Al sector pUblico nacional pertenecen la Administracién Nacional (que incluye a todos los Ministerios del
Poder Ejecutivo, a la Legislatura y al Poder Judicial), el Banco Central, el Banco de la Nacidn Argentina, la
AFIP (Administracion Federal de Ingresos Publicos), la Comision Nacional de Energia Atomica, efc.

Al sector publico de la Provincia de Buenos Aires pertenecen la policia de la Provincia, la casi totalidad de
escuelas publicas en su territorio, la empresa ABSA (Aguas Bonaerenses), el Banco de la Provincia de
Buenos Aires, la Direccién Provincial de Rentas y varios entes mds. Al sector pUblico de la Municipalidad de
La Plata pertenecen los distintos organismos municipales, las plazas de ese partido, las calles publicas, etc.

Su finalidad Ultima no es la obtencién de ganancias, sino la provision de bienes y servicios a la comunidad
a la cual pertenecen. Sin perjuicio de esto, el sector pUblico puede tener empresas que venden sus
productos, muchas veces en competencia con las empresas privadas. Tanto el Banco de la Nacién
Argentina como el Banco de la Provincia de Buenos Aires son empresas puUblicas que compiten con
empresas privadas.

Pero como la mayor parte de las actividades del sector publico no se prestan a cambio de un precio, sino
que se ofrecen gratuitamente a la poblacién, para financiar sus actividades se cobran impuestos. Estos
consisten en pagos obligatorios que deben realizar las empresas y los individuos al Estado, generalmente a
partir de realizar determinadas actividades, de percibir ingresos o de poseer bienes. Un ejemplo de tributo
es el impuesto inmobiliario: se paga por ser propietario de un inmueble (edificio o terreno), en proporcion al
valor estimado de éste.

Intereses que actian en la vida econdémica

La motivacion de las empresas privadas (las que no pertenecen al Estado) para producir es obtener
ganancias. Para ello, deben comprar bienes infermedios a ofras empresas, contratar empleados, etc. Esto
implica que los ingresos (provenientes de lo que vende la empresa) se distribuyen entre los pagos a otras
empresas, los pagos a empleados y las ganancias para los empresarios.

La produccidn es bdsicamente una actividad cooperativa: cada persona realiza una parte del trabajo
que lleva a producir un bien, aprovechando las ventajas de la especializaciéon. Cien individuos aislados
producirian mucho menos que si trabajaran en forma coordinada. Si varias personas participan de un
proceso productivo, todas pueden ganar, si lo comparamos con la situacion en que cada persona actua
aislada.

Pero la distribucidén es una actividad competitiva: lo que obtiene uno, no lo obtienen los demds. Por
ejemplo, un vendedor que quiera hacer mdximos sus beneficios en una venta tratard de que se concrete
al mayor precio posible; esto es exactamente lo confrario de lo que, en general, desear el comprador.
Ocurre también al establecer un salario: cuanto mds alto sea, mejor para el empleado, pero menos
beneficios quedardn para el empleador. Asi, mientras que en la produccién los intereses de los agentes
econdmicos suelen ser convergentes, en la distribucidn suelen ser contrapuestos.

Por supuesto, habrd personas que actien motivadas por lo que consideran justo; y entonces, no venderian
caro un bien, ni contratarion muy barato un servicio, aunque pudieran hacerlo. Pero en general, las
decisiones econdmicas se ven mds afectadas por el deseo de cada agente econdmico de satisfacer sus
propias necesidades.

La competencia en la distribucién tiende a establecer una puja distributiva en la cual cada uno trata de
lograr una mayor porcidén del ingreso social. En ciertos casos, esta puja se resuelve a partir de las reglas de
funcionamiento del sistema, en la medida en que sean respeta das por todos. Pero esto no siempre es asi;
en algunos casos, la puja distributiva deriva en aumentos abusivos de precios, huelgas, acaparamientos de
mercaderia para especular con la suba de su precio, controles gubernamentales a favor de algunos
sectores, etc., con lo que puede causar trastornos importantes al funcionamiento econémico.



